DIPLOMADO EN

VENTAS
ESTRATEGICAS

Descubre tu propuesta
de valor.

Beneficios practicos y
emocionales.

Como convertir
caracteristicas en
soluciones

Historia de tu empresa

como cuento épico.
Estructura del

storytelling efectivo.
Objeciones y cOmo

- convertirlas en
oportunidades.

Branding como
herramienta de ventas.
Posicionamiento

competitivo y estrategias

comerciales.
Indicadores de
desempeno en ventas.

Estrategias comerciales.

loescueladecreativos.com

e Autenticidad y
coherencia en el discurso.

e Comunicacion emocional
y lenguaje corporal.

e Servicio excepcional que
vende solo.

e Avatar del cliente ideal.
e Secretos de la mente
humana y gatillos de
compra.
Discurso persuasivo y
efectivo.
Dominio de la concision
y claridad al presentar.
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